‘1BS”

IMMOBILIEN

lhr 5 Sterne Makler.

Kompetent. Nah. Fair. Personlich. Servicestark.

LBS Immobilien GmbH - www.|bsi-saar.de

Wir geben lhrer Zukunft ein Zuhause.



Die Nr. ™

Der Marktfuhrer.

lhr Makler von hier.

* Laut ,,immobilien manager*, Ausgabe 9/2020, S-Finanzgruppe ,Deutschlands gréRter Makler fiir Wohnimmobilien®.




Inhalt.

Herzlich Willkommen!

Ihr 5 Sterne Makler.

Auf einen Blick.

Alles beisammen?

Wenn Wert wertvoll ist.
Effizienz.

Mehr Bild. Mehr Chancen.

Wir haben Sie.

Wir sind da. Wo es wichtig ist.

Wir kiimmern uns.

Sicherheit.

Alles beurkundet.

Rundumberatung.

Weil lhre Immobilie es Wert ist.

Raum fir Ihre Ideen.

10

12

14

16

18

20

22

24

26

28

30

Herzlich Willkommen!

Der Verkauf einer Immobilie ist Vertrauenssache.

Wer eine Immobilie verkaufen will, hat klare Ziele vor
Augen: Das Objekt soll nur ernsthaften Interessenten
prasentiert werden. Die Verkaufsphase darf sich nicht
uber Gebuhr in die Lange ziehen. Der erzielte Verkaufs-
preis soll der bestmogliche sein. Diese Wiinsche kann
lhnen ein fachlich qualifizierter und serioser Berater er-
flllen. Darum investieren wir seit Jahren konsequent in
die Aus- und Weiterbildung — mit Erfolg. Unsere Bera-
ter geniel3en einen Expertenstatus rund um die Immo-
bilie, daflir steht die LBS Immobilien GmbH seit mehr
als 40 Jahren.

Unser Rundumservice verdient lhr Vertrauen.

Mit unserem Rundumservice bieten wir lhnen von der
Objektbesichtigung und Marktpreis-Einschatzung tber
die sachgerechte Aufbereitung der Verkaufsunterlagen
und Exposé-Erstellung bis hin zu Preisermittlung, Ter-
minmanagement und Kommunikation alle Dienstleis-
tungen aus einer Hand an.

Fehlt nur noch lhr Traumhaus?

Soll Ihre Suche zum Erfolg flhren, ist es wichtig, mit
den Anbietern interessanter Objekte in Kontakt zu
kommen, relevante Daten in Erfahrung zu bringen
sowie in der Phase der Entscheidungsfindung kompe-
tente Berater an lhrer Seite zu haben. Nutzen Sie da-
fur unser Netzwerk sowie unsere guten Kontakte zu
Handwerkern und Architekten.

Umfassend betreut bei der Vermarktung lhrer
Gewerbeimmobilie.

Mit dem Wandel der Markte andern sich die Anforde-
rungen, die an Uberwiegend gewerblich genutzte Im-
mobilien gestellt werden. In dieser Situation sind lokale
und Uberregionale Marktkenntnisse gefragt, um Leer-
standen vorzubeugen.

Professioneller Service fiir Vermieter und Mieter.
Individuelle Betreuung und Beratung stehen bei uns an

erster Stelle. Uberzeugen Sie sich von unserem Rund-
umservice fur Vermieter und Mieter.
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lhr 5 Sterne Makler.

Immer an lhrer Seite. Wenn es um Immobilien geht.

41

42
3

regelmalig in der Kategorie ,Fairness” mit,,sehr gut™.

Kompetent. Wir sind Experten. Mit fundierter Ausbildung,
wertvoller Erfahrung und einem grolRen Netzwerk.

Nah. Wir sind von hier. So wie Sie. Wir kennen den Markt,
die aktuellen Preise und solvente Kaufer.

Fair. Unsere Kunden bewerten uns bei, Focus-Money“

Wk

4 Personlich. Wir mochten fur Sie arbeiten. Im Dialog.
Individuell, leidenschaftlich und vertrauensvoll.

) £,

Das macht uns zu 5 Sterne Maklern. Ganzheitlich. Spur-
bar. Professionell. Unsere Arbeit ist hr Gewinn. Lehnen Sie
sich zurtick und vertrauen Sie unserem Expertenwissen.
Wir kennen alle Perspektiven des Immobilienmarktes.

Wir handeln auf Augenhohe. Das ist unser Anspruch
und unsere Haltung. Gemeinsam mit lhnen. Leiden-
schaftlich und erfolgreich. Wir bieten Losungen. Nach-
vollziehbar und transparent.

Servicestark. Wir sind fur Sie da. Wir kimmern uns um
den Verkauf, um die Unterlagen, um Alles.

Planen Sie in Ruhe lhre Zukunft. Um den Verkauf lhrer
Immobilie kimmern wir uns. Schnell und unkompli-
ziert. Das ist unsere Kernkompetenz.

Warum sollten Sie sich mit weniger zufrieden geben?
Wir sind lhr 5 Sterne Makler.

* ,Focus-Money*“ 01/2020
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Auf einen Blick.

Unser Servicepaket fiir Sie. Unterstutzung von A bis 10+.

f

10. Rundum sorglos

Objektbesichtigung & Checkliste

Vor Ort besprechen wir gemeinsam mit lhnen alles
Wichtige flir den bestmoglichen Verkauf [hrer Im-
mobilie.

Marktpreiseinschitzung
Wir kennen den aktuellen Immobilienmarkt vor Ort
und ermitteln fir Sie den realistischen Marktwert.

Energieausweis
Wir helfen Ihnen bei der Erstellung und Beschaffung
dieses gesetzlich vorgeschriebenen Dokumentes.

Objektprasentation
Die Visitenkarte Ihrer Immobilie. Wir erstellen fiir Sie
ein professionelles und aussagekraftiges Exposé.

Vorgemerkte Kaufinteressenten

Wir fiihren eine Datenbank mit relevanten Anga-
ben und passendem Suchprofil. Fiir einen zielge-
richteten Verkauf.

Marketing
Mit unseren mafRgeschneiderten Werbemafinahmen
erreichen wir lhre moglichen Kaufer. Online und offline.

Terminmanagement

Wir organisieren ausschlieBlich zielfiihrende und
effiziente Besichtigungen. Wir kennen unsere Inter-
essenten.

Finanzierungsmoglichkeiten

Wir bieten lhren Kaufinteressenten maRgeschnei-
derte Angebote. Inklusive KfW, Forderprogramme
und Wohn-Riester.

Notartermin

Wir unterstuitzen Sie bei der Vorbereitung aller Unter-
lagen und sind beim Notartermin dabei. Naturlich
mit Finanzierungsbestatigung vorab.

Rundum sorglos
Wir sind lhr Partner bei allen Angelegenheiten rund
um die Immobilie. Vor,wahrend und nach dem Verkauf.

Das Servicepaket 10*. Im Uberblick.
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Alles beisammen?

Vorbereitung ist der erste Schritt. Zum Erfolg.

Objektbesichtigung und
Checkliste

Zahlen, Daten und Fakten zu lhrer Inmobilie. Damit
behalten wir gemeinsam den Uberblick und schaffen
Transparenz fiir alle Beteiligten.

Immobilienverkauf. Das bendtigen wir von Ihnen.

Wird zur Verfiigung gestellt von: mm

Grundbuchauszug

Lageplan

Grundriss / Bauplane

Flachenberechnung

Baubeschreibung

Feuerversicherung (Kopie der letzten Beitragsrechnung)
Gebaudeenergieausweis

Auflistung der Nebenkosten

Gegebenenfalls Nachweis von Modernisierungen / Renovierungen (Rechnungen)
Gegebenenfalls bestehender oder auslaufender Mietvertrag

Gegebenenfalls Schliissel

Sonstiges

Teileigentum & Eigentumswohnungen. Daruber hinaus.

Wird zur Verfiigung gestellt von: m

Teilungserklarung inklusive Aufteilungsplan
Versammlungsprotokolle bei Eigentumswohnungen
Beschlusssammlungen

Gegebenenfalls bestehender oder auslaufender Mietvertrag
Nebenkostenabrechnung

Wirtschaftsplan

Sonstiges



Die Marktpreiseinschatzung

Unsere Spe2|a||5ten <Y N . e e e Die Preisfindung ist fiir Sie nachvollziehbar und trans-
o o ' T i e 2 AN e S e parent. Unsere Experten nutzen ihr umfassendes Know-
wissen wovon sie 1 R S ; R w5 e L S S TR how und orientieren sich an folgenden Kriterien:
sprechen.
m Marktkenntnisse m Energieeffizienz
Wir kennen den Markt. Wir kennen die aktuellen Der Nachweis liber den energetischen Zustand
Entwicklungen. Ihrer Immobilie.
m Bodenrichtwert = Haustyp
Fur eine erste Orientierung. Wir unterscheiden nach Nutzung, Bauweise und -stil.
m Lageplan m Mietvertrige
Lage, Lage, Lage ist von elementarer Bedeutung. Potenziale erkennen. Chancen nutzen.
m Grundbuchauszug m Renovierungsbelege
e n n e r Alle rechtlich relevanten Daten des Grundstiicks im Wichtig fur die Werthaltigkeit. Ihre Abrechnungen
Uberblick. werden zur Investition.
PY m Baupldne Die Ergebnisse unserer Marktpreiseinschatzung er-
Die Basis der Immobilie. Mit Grundriss, Aufteilung halten Sie von uns natiirlich in einer schriftlichen Zu-
we r vo I s und Flachenangaben. sammenfassung. Dabei nutzen wir auch eine eigens
o entwickelte Software, die wir stindig aktualisieren.
m Baubeschreibung Selbstverstandlich erlautern wir lhnen in einem per-
Wichtig fur die Wertigkeit Ihrer Immobilie. Alle sonlichen Gesprach unsere Analyse und legen gemein-

10 Wir ermittEIn fﬁr Sie den aktue"en Wert. Ihrer |mm0b|||e Details auf einen Blick. sam mit lhnen den Angebotspreis fest. 11



Wir geben unsere
Energie fiir Sie!

12

Effizienz.

Energie wird transparent. Wir helfen lhnen.

Der Energieausweis

Der Energieausweis macht Immobilien vergleichbar.
Er stellt mit verschiedenen Kennwerten die Energie-
effizienz eines Hauses im tatsachlichen Zustand dar.
Damit wird er zum Steckbrief flir Wohnimmobilien.
Spatestens zum Zeitpunkt der Besichtigung mussen
Sie als Eigentimer den Kaufinteressenten die Doku-
mente vorlegen. Das ist in Deutschland gesetzlich vor-
geschrieben.

Grundsatzlich unterscheidet man zwischen den Be-
darfs- und den Verbrauchsausweisen. Die beiden Va-
rianten konnen dabei zu unterschiedlichen Einschat-
zungen uber den Energiestandard fuhren. Das liegt an
den verschiedenen Berechnungs- und Erhebungsme-
thoden. Welcher Typ fur lhr Haus notwendig ist, hangt
von der Art der Immobilie ab.

Bei der Erstellung des Energieausweises ist grund-
satzlich die aktuellste Fassung der Energieeinsparver-
ordnung (EnEV) zu berlcksichtigen. Diese Angaben
missen auch zwingend in allen Marketingunterlagen
ausgewiesen werden.

Wir helfen Ihnen gerne bei der Beschaffung und Aus-
stellung eines Gebdude-Energieausweises.

13



Unsere Profis machen das.
Flir Sie!

Mehr Bild.
Mehr Chancen.

. Verkaufsfordernd. Ihre Immobilie in der Hauptrolle.

Die Objektprasentation

Der erste Eindruck ist der Wichtigste. Das menschliche
Gehirn hat die Fahigkeit, innerhalb weniger Sekunden
eine pragende Einschatzung zu treffen. Das belegen
zahlreiche Studien. Deshalb ist es wichtig, dass lhre Im-
mobilie von Anfang an einen nachhaltigen und positi-
ven Eindruck hinterlasst.

Und wir wissen wie!

Bei unseren Objektprasentationen achten wir grund-
satzlich auf einen hellen, freundlichen und aufgeraum-
ten Charakter. Wir setzen lhre Immobilie richtig in Szene.
Mit professionellen Darstellungen und wertigen Pers-
pektiven, bei denen man gerne etwas naher hinschaut.

Auch bei den Grundrissen achten wir auf eine lber-
sichtliche und aussagekraftige Aufbereitung.

Wir wollen, dass Ihr Kaufinteressent schon beim Durch-
blattern der Unterlagen in seiner Vorstellung bereits
den Einzug plant.

Selbstverstandlich Gbernehmen wir fiir Sie die gesamte
Objektprasentation.

Wir schaffen Begehrlichkeiten — mit einem positiven
Gefiihl von Anfang an. Denn der erste Eindruck zahit.

15



Verkaufen Sie einfach
an LBS-Bausparer!

Wir haben Sie.

.« Unsere Datenbank mit Interessenten. Maf3geschneidert.

Vorgemerkte

Kaufinteressenten

Wir kennen mogliche Kaufinteressenten mit ihren
Wiinschen, ihren Anspriichen und ihren Vorstellungen.
Und wir kennen unsere LBS-Bausparer mit ihren Mog-
lichkeiten und Perspektiven.

Das schafft Sicherheit fiir alle.

Unsere LBS Bauspar- und Finanzierungsexperten be-
treuen zahlreiche Immobiliensuchende bereits seit sie
die Grundlage fur die eigenen vier Wande gebildet ha-
ben. Damit kennen wir den finanziellen Rahmen und
kénnen uns darum kimmern, dass bei Bedarf auch
zeitnah eine verlassliche Finanzierungszusage der LBS

vorliegt und einer fristgerechten Kaufpreiszahlung
nichts im Wege steht.

Damit finden wir flr Sie in kurzer Zeit den richtigen
Kaufer. Wir aktualisieren und verifizieren laufend die
Suchwiinsche unserer Interessenten.

Natiirlich vorab besprochen.

Die Wiinsche der Interessenten, wie z. B. zu Lage, GroRe,
Zimmeranzahl und vieles mehr sind uns bekannt. Wir

kommen nur mit qualifizierten Interessenten zu Ihnen.

Sie wissen ja: Wir geben lhrer Zukunft ein Zuhause.

17



Wir iibernehmen
alle Werbekosten!

t

i

Wir sind da.
Wo es wichtig ist.

. Stark im Verkauf. Ihre Immobilie online und gedruckt.

Biiro Musterstadt
Max Mustermann
Tel. 06131 12345678

e s
el
.
ESparkassen
Immabilien

Ibs-saar.de

Marketing

Gute Werbung und eine hohe Reichweite ergeben
mehr Interessenten. Und mehr Interessenten konnen
fur Sie einen hoheren Preis bedeuten.

Ungenlugende Werbung mit niedriger Reichweite er-
zeugen weniger Interessenten und einen niedrigeren
Preis.

Deshalb nutzen wir fur Sie alle Chancen — mit guter
Werbung und hohen Reichweiten. Unser Multi-Kanal-
Marketing sorgt fur den bestmoglichen Verkaufspreis!

So schalten wir fiir Sie online.
m immobilienscout24.de

m lbs-saar.de

m sparkassen-immobilien.de

So prasentieren wir Sie im Druck.
m Anzeige in der Tageszeitung
m Aushang und Exposé

Naturlich stimmen wir alle MaBhahmen der Kom-
munikation mit lhnen ab. Das schafft Vertrauen und
Sicherheit. 19



Wir haben die wirklich
passenden Kaufer!

20
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Wir kimmern uns.

Termine. Sie und lhre Zeit haben die hochste Prioritat.

Das Terminmanagement

Wir schonen Ihr Zeitbudget. Der Verkauf einer Immobi-
lie ist zeitintensiv.

Dank unserer Erfahrung und unserem Netzwerk
kann es sehr schnell gehen. Deswegen bundeln wir
die Themen unserer gemeinsamen Besprechungen
und arbeiten effizient bei moglichen Besichtigun-
gen. Naturlich geben Sie die Termine vor. Wir haben
Zeit, wann Sie Zeit haben. Denn wir sind Makler aus
Leidenschaft.

24 Stunden am Tag und 7 Tage die Woche.

Im personlichen Gesprach in unseren Buros klaren wir
bereits vorab die Wiinsche moglicher Kaufer. Bei uns
gibt es keinen ,Besichtigungs-Tourismus®. Ihre Immobi-
lie prasentieren wir ausschlieBlich Kunden mit echtem
Interesse.

Selbstverstandlich sind wir bei allen Terminen vor Ort
mit dabei. Nutzen Sie unsere Erfahrung. Wir beraten
Sie gerne.

Fair, transparent und realistisch.

21
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Sicherhei

» Der Notartermin. Nur mit Finanzierungszusage vorab!

8

Die Finanzierungs-

moglichkeiten

Wir besprechen vorab die finanziellen Moglichkeiten
Ihrer Kaufinteressenten.

Das schafft Sicherheit von Anfang an.
Auch der Kaufer kann das Expertenwissen der Finan-

zierungsberater der LBS Landesbausparkasse Saar ger-
ne nutzen und erhalt dort malRgeschneiderte Finanzie-

rungsangebote fir alle Lebenslagen. Naturlich werden
dort auch die staatlichen Forderprogramme sowie die
Wohn-Riester Zulagen beim Finanzierungsplan mit ein-
bezogen.

Ein Gewinn fiir Kdufer und Verkdufer. Verantwor-
tungsvoll und zielfiihrend.

23
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Notartermine mit uns

sind entspannt - weil
vorab alles geklart ist.

Alles beurkundet.

.. Gemeinsam. Ein gutes Gefuhl.

Der Notartermin

Der Verkauf Ihrer Immobilie kommt zum erfolgreichen
Abschluss. Bereits im Vorfeld gibt es vieles zu beach-
ten. Wir tbernehmen fir Sie die Beauftragung des No-
tars und sorgen dafur, dass alle Unterlagen vorliegen.
Wir besprechen vorab alle Details und helfen lhnen bei
der Klarung moglicher, offener Fragen. Wir vereinbaren
dabei keinen Termin ohne Finanzierungsbestatigung
des Kaufers!

Damit Kaufer und Verkdufer bei einem solch wich-
tigen Vorgang sachgemal beraten werden und
eine rechtlich einwandfreie Gestaltung und Ab-
wicklung des Vertrags gewahrleistet ist, hat der
Gesetzgeber die Mitwirkung des Notars vorge-
sehen. Alsneutralerund unabhangigerBeraterhaterdie
Interessen aller Parteien im Blick und sorgt fur faire
und ausgewogene Regelungen.

Im Rahmen der Beurkundung wird der Vertrag im Bei-
sein aller Beteiligten vollstandig vorgelesen. Darlber

hinaus erlautert der Notar nochmals den rechtlichen
Inhalt und die Tragweite des Vertrags. Erst wenn alle
mogliche Fragen beantwortet sind, wird der Vertrag
unterzeichnet. Nach der Beurkundung sorgt der No-
tar fur eine sichere und reibungslose Abwicklung des
Vertrags. Insbesondere besorgt und Uberpruft er samt-
liche Unterlagen, die fiir den rechtssicheren und lasten-
freien Erwerb durch den Kaufer erforderlich sind.

(Quelle: Bundesnotarkammer; Notar.de)

Zur Beurkundung gehen wir selbstverstandlich
gemeinsam.

Aber Sie wissen ja, Notartermine mit uns sind ent-
spannt. Weil vorab alles geklirt ist — ohne Uberra-
schungen.

25



Rundum sorglos

Zu allen Fragen rund um die Immobilie gilt. Sprechen Sie mit uns. Jederzeit.
Wir sind fiir Sie da. SchlieRlich verkaufen Sie nicht jeden Tag eine

Wann und wo Sie wollen. Immobilie.

Vom ersten Gespréch bis zum Notar und dariiber hinaus.  \ir schon. Nutzen Sie diese Erfahrung.

Gemeinsam. Sicher. Kompetent. Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen.

Wir sind an lhrer

o
Seite. , , _

Hier noch einmal unser Beratungsangebot in der

Zusammenfassung.

m Vollstandige Zusammenstellung aller Unterlagen m Ausfuhrliches, transparentes und regelmafiges
fur einen erfolgreichen Verkauf Reporting als Nachweis unserer Arbeit

m Unterstiitzung bei der Beschaffung des Energie- m Einholung der Finanzierungsbestatigung
ausweises

m Ausfihrliche Vorbesprechung und Unterstitzung
m Einschatzung des marktgerechten und fairen bei der Vorbereitung des Kaufvertrages
Angebotspreises
m Beauftragung des Notars
m Erstellung von professionellen Verkaufsunterlagen
mit aussagekraftigen Fotos und Fakten m Gemeinsame Teilnahme am Termin der Kaufver-
tragsunterzeichnung
m Umsetzung von zielgerichteten Marketingmal3-

nahmen online & offline m Ansprechpartner in allen Angelegenheiten rund
o m Kontaktaufnahme mit Kaufinteressenten

m Koordination aller notwendigen Termine inklusive

. WIr sind fuir Sie da. Vor, wahrend und nach dem Verkauf. méglicher Verhandlungen 27



Nur bei uns!
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Weil lhre Immobilie
es wert ist.

Ihr Servicevorteil. Das i-Tupfelchen.

Das Serviceprogramm

Jede Immobilie ist einzigartig und jeder Immobilien-
verkauf benotigt individuelle MaBnahmen.

Wir kennen alle. Sprechen Sie mit uns.

Wir sind Ihr 5 Sterne Makler. Das macht fur Sie
den Unterschied. Unser Service beginnt oftmals
da, wo er bei anderen endet. Und wir wollen fir Sie
noch mehr leisten. Deshalb haben wir unser einzig-
artiges Serviceprogramm 10%* entwickelt. Das ist
Ihr Heimvorteil. Mit einem echten Mehrwert. Pro-
fitieren Sie von praxisnahen, zusatzlichen Leistungs-
angeboten.

Naturlich ohne zusatzliche Kosten. Sprechen Sie mit
uns. Wir stellen Ihnen unser aktuelles Servicepro-
gramm 10+ gerne personlich vor. Denn wir sind Mak-
ler aus Leidenschaft. Unsere Vorteile werden Sie be-
geistern.

Jetzt bei lhrem 5 Sterne Makler.

29
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Ideen.

Haftungsauschluss

Alle Angaben und Beispiele dieser Unterlagen ent-
sprechen dem augenblicklichen Stand (09.2020).
Anderungen, Irrtum oder Druckfehler vorbehalten.
Keine ungenehmigte Vervielfaltigung oder Verbreitung.
Alle Rechte vorbehalten — LBS Immobilien GmbH

Bildnachweis

LBS Immobilien GmbH

adobestock.com (@Rido, @Fabio Balbi, @leszekglas-
ner, @ivanko80, @altanaka, @goodluz, @Eisenhans,
@vegefox.com, @littleartvector, @Mariia Korneeva)
istock.com (@Easy_Company, @Feverpitched, @ Tinna-
korn Jorruang, @djedzura, @Anna Valieva)

getty.com (@Paul Bradbury)

HDW Neue Kommunikation GmbH

Konzept & Layout

Ring20 Immobilienmarketing
Friedrich-Bergius-Ring 20

97076 Wirzburg
www.ring20-immobilienmarketing.de

HDW Neue Kommunikation GmbH
BismarckstraRe 126

66121 Saarbriicken

www.hdwl.de
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‘1BS”

IMMOBILIEN

Vertrauen Sie auf unsere Inmobilienkompetenz.

Wir unterstutzen Sie beim Verkauf und Kauf von m Starker Partner

Immobilien und helfen lhnen von A wie ,Angebot Profitieren Sie von unserem groRen Objektangebot
checken® bis Z wie ,Zahlung veranlassen®. So haben bzw. der grofRen Anzahl vorgemerkter Kaufinteres-
Sie immer die Immobilienkompetenz, die Sie gerade senten.

brauchen, in lhrer Nahe.
m Immobilienbewertung
Die LBS Immobilien GmbH und die Sparkassen-Finanz- Wir beurteilen den aktuellen Wert Ihrer Immobilie

gruppe sind gemeinsam die Nummer 1 auf dem Ge- stets objektiv und marktorientiert.

biet der Wohnimmobilien-Vermittlung im Saarland.

Denn wir nehmen uns des Themas Immobilien mit m Professionelle Beratung

ganzheitlicher und langfristiger Perspektive an. Ganz gleich ob Sie kaufen oder verkaufen mochten,
wir unterstutzen Sie, vom Exposé bis zum Notarter-
min und daruber hinaus.

lhr 5 Sterne

Wir begleiten Sie bei Ihrem Bauvorhaben ab der
,grinen Wiese“ bis hin zur schliisselfertigen Uber-
gabe und arbeiten dabei exklusiv fur geprufte
Premium-Partner.

Makler.

LBS Immobilien GmbH

Beethovenstralle 35-39
66111 Saarbriicken

Telefon: 0681 383-2323
Telefax: 0681 383-2300
E-Mail: immo®@Ibsi-saar.de

LBS Immobilien GmbH - www.|bsi-saar.de

Wir geben lhrer Zukunft ein Zuhause.






